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Encuentro sectorial

FAIMA organizo el
146° Congreso

Maderero en el
Palacio Libertad

FAIMA realizo el 12 y 13 de diciembre el 146°

Congreso Maderero de la entidad en el Centro
Cultural Palacio Libertad -ex CCK- con presen-
cia de representantes de todos los eslabones de
la cadena foresto industrial. Un enviado espe-

cial de D&F Muebles registro lo sucedido en la

segunda jornada.

Fachada actual del rebautizado Palacio Libertad.

La Federacion Argentina de la Industria Maderera y
Afines (FAIMA) comenzo el 146° Congreso Maderero
el miércoles 11 de diciembre con la visita a la planta
industrial y al establecimiento educativo de Indelama
S.A., en la localidad de Monte

Continua en Pag.: 2
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hogar y muebles”. Este

segmento tuvo un retroceso del 14,6% en los
primeros once meses del 2024 frente al
mismo periodo del afo pasado. En el contras-
te intermensual crecieron 3,4%..Pag Ver 4

CCK, con la presencia de
un enviado especial de
D&F Muebles. “No cabe duda que éste es el
mejor Proyecto Deseo que hemos realizado
hasta aqui”, ver Pag: 3

= Proyecto Deseo volvio a Las ventas bajaron 9,4% e .
realizarse y lo hizo al mas interanual en noviembre e
: \ « ———
alto nivel en la Plaza Seca | en el rubro “Bazar, deco- S
del Palacio Libertad, ex | racion, textiles para el __'_'_._=

F Muebles

Diserio e innovacion

Todos los prototipos que mostro Proyecto
Deseo 2024 en el Palacio Libertad

D&F Muebles recorrio la muestra de Proyecto Deseo 2024 en Palacio Libertad -ex CCK- durante la

Jjornada inaugural. Ademds de corroborar el alto nivel de la puesta, un enviado especial registro datos e
imdgenes de cada uno de los espacios que se exhibieron en la Plaza Seca del que fuera el historico edi-

ficio del Correo Central de la Republica Argentina. Produccion especial, exclusiva de D&F Muebles.

La Cardeuse y Samsa

La Cardeuse es una
fabrica de colchones con
mas de 150 afios en el mer-
cado. Combina tradicién y
tecnologia para ofrecer
productos de alta calidad.

La empresa estd com-
prometida con la innova-
cion y la sostenibilidad

El producto que se pre-
sentd fue disefiado por
Samsa, un estudio de dise-
flo y fabricacion de mue-
bles que dirige Carolina
Gonzalez, disenadora
Industrial (UBA).

Samsa fusiona desde
2016 la tradicion de la car-
pinteria con la vanguardia
del disefio industrial. Crea
piezas enfocadas en la fun-

Sistema Modular de Living Tatii fusiona estética y funcionalidad. De Frontera Living y los disefiadores

Badino, Videla, Cugno y Hernandez. Continua en Pag.:8'9'10'11

Relevamiento CAME Entrevista exclusiva
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Produccion de muebles “Surgio una buena idea y

crecié 6,4% en noviembre; apuntamos a tener una

caida del 10,5% en 2024

Ver en Pag.: 5

linea de muebles propia”

Ver en Pag.: 7
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Por su parte, el jueves 12
de diciembre hubo una
visita a la fabrica de mue-
bles Fontenla, una charla
sobre bienes finales y el
lanzamiento de Proyecto
Deseo (ver aparte).

Por tultimo, el viernes 13
de diciembre se desarrollo
el encuentro principal del
evento.

El primer orador del acto
de apertura fue Daniel
Funes de Rioja, presidente
de la Unién Industrial
Argentina:

- “Hablemos de los pro-
blemas en serio: continui-
dad, objetivos y competiti-
vidad. Esa competitividad
tiene muchos contenidos.
Y no estoy hablando de
productividad, que es un
problema que las empresas
todos los dias tienen que
trabajar. Ahora, en un con-
texto previsible;

- “Hay que trabajar el
tema fiscal. Lo que quiero
decirle a este sector es que
verdaderamente nosotros
lo vemos con la esperanza
de que se convierta en uno
de las grandes potencias de

Panel de apertura de la jornada del viernes. Desde la izquierda,
Manuel Chiappe -subsecretario de Produccion Agropecuaria y Forestal de la Nacion-, Mercedes Omeriuka -
presidenta de FAIMA-, Daniel Funes de Rioja -presidente de la UIA- y Alfredo Gonzdlez, presidente de

CAME.

tiene partido politico, lo
que tiene es politica indus-
trial. A veces le gusta a los
gobiernos, a veces no;

- “Primero, soélo la politi-
ca industrial es viable den-
tro de una macro estable.
No estamos ni para adular,
ni para cuestionar. No es
nuestro rol. Nuestro rol es
contribuir a tener una
agenda productiva que

monoproductos ni tenemos
que padecer la enfermedad
holandesa cuando nos vaya
bien. Podemos elegir el
camino. Ojala lo haga-
mos”.

Y quien realiz6 el cierre
del acto de apertura fue
Manuel Chiappe, subse-
cretario de Produccion
Agropecuaria y Forestal.

El funcionario expreso:

El evento se realizo en el quinto piso del historico edificio del ex Correo Central, ubicado a 300 metros de
Palza de Mayo y con vista a Puerto Madero.

la Argentina del cambio;

- “Mas alla de banderias
politicas, cada uno tiene su
pensamiento. La UIA no

haga de la industria argen-

tina lo que inexorablemen-

te debe ser en el mundo;
“No es que somos

- “Primero, felicitar a
FAIMA por su 91° aniver-
sario. El federalismo que
tiene FAIMA es funda-

mental para la Argentina;

- “Se acabd la etapa
donde el gobierno le va a
decir al privado lo que
tiene que hacer, sino que es
el privado el que tiene que
tener la propuesta y el
gobierno tiene que generar
las condiciones para hacer
que eso ocurra;

“Estamos en un
momento historico del
pais, con una
macroeconomia
que va camino a
ordenarse, una
inflacién y un
riesgo pais que
vienen a la baja.
Tenemos supera-
vit, estamos casi
por unificar el
tipo de cambio,
el gasto publico
se esta bajando -

con mucho
sacrificio, con
mucho dolor-,

pero son los dolores de
parto para una Argentina
distinta;

- “Y después va a venir
la etapa de bajar impues-
tos. Otro punto es desburo-
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cratizar. Yo lo que les pido
es que pensemos en gran-
de. Dejemos atras la
Argentina de las frustra-
ciones. Estamos en una
etapa distinta, tenemos que
tener templanza para pasar
este momento dificil, pero
mirando la luz al final del
tanel;

- “Cuando hablamos de
inversiones, de abrirnos al
mundo, yo les pido que no
tengamos miedo. Cuando
mas abiertos seamos y mas
inversiones vengan, y mas
inversiones de los argenti-
nos tengamos, mas nos
vamos a beneficiar todos.
Los pequefos, los mini
PyMEs, los medianos y los
grandes. Cuando en el mar
la marea sube, suben todos
los barcos, los chiquitos y
los grandes. En ese camino
estamos;

- “Nosotros tenemos las
plantaciones y tenemos al
RIGI, el Régimen de
Incentivo de Grandes
Inversiones, que contem-
pla a la foresto industria
desde el vivero hasta la
industrializacion;

- “Tuvimos un traspié
con la derogacion de la
Ley de Tierras, que esta
judicializado en este
momento. Pero desde la
Secretaria estamos traba-
jando con el Ministerio de
Justicia para poder destra-
bar y derogar ese articulo
de la Ley de Tierras que
tanto dano le hace a la
foresto industria;

- “El gobierno esta a la
altura de este momento.
Vamos a apoyar y a estar
acompanandolos en el
ansiado despegue de la
foresto industria”.

Disertaciones

Luego expuso el polito-
logo Lucas Romero sobre
“Argentina y la dinamica
politica en 2025” y le
siguid6 el economista
Martin ~ Rapetti  con
“Dinamica econdmica en
el nuevo régimen macroe-
conémico”.

Tras el almuerzo
Alejandro Leyton expuso
sobre “La construccion y
las nuevas tecnologias”,
Juan Escobar hablo de
“FAIMA y los retos de
hoy: ideas para el futuro” y
luego hubo ponencias de
las camaras.

Para el sabado quedaron
segmento paritario, infor-
mes sobre estados de las
camaras, la presentacion
del informe de gestion y la
reunién de comision direc-
tiva.

Fotos: D&F Muebles
(Enviado Especial a 146°
Congreso Maderero).

Proyecto Deseo realizo

la muestra de la ediciéon

2024 en Palacio

Libertad (ex CCK) del

12 al 15 de diciembre.

El evento exhibio los
prototipos desarrollados en
una colaboracion entre 21
fabricantes, 21 disenadores
y camaras empresarias.

Desde FAIMA afirmaron
que “este proyecto destaca
el talento del sector mue-
blero argentino, eviden-
ciando su capacidad de
innovacion, creatividad y
calidad”.

La Federacion califico a
Proyecto Deseo como “un
espacio de dialogo estraté-
gico para el sector madere-
ro”, en el que habra profe-
sionales, empresarios y
creativos vinculados a la
industria.

Discursos

La inauguraciéon de la
muestra se realizo el 12 de
diciembre, con convocato-
ria a la prensa y la partici-
pacion de disefnadores,
fabricantes, directivos de
FAIMA 'y autoridades
nacionales.

La primera en hablar fue
Mercedes Omefiuka, presi-
denta de FAIMA:

- “Con esta exposicion
del mueble podemos decir
que las industrias tenemos
la capacidad de seguir ade-
lante;

- “Quiero agradecer al
Instituto  del  Mueble
Argentino (IMA), que se
puso al frente de este pro-
yecto, y todos los que cola-
boraron. Obviamente, a las
empresas y a los disefiado-
res que participaron, ade-
mas de los auspiciantes;

- “Ojala en la recorrida
puedan apreciar que el
mueble argentino tiene un
enorme potencial, no so6lo
dentro sino también fuera
del pais. Muchisimas gra-
cias”.

Luego fue el turno de
César Federici, presidente
de IMA:

- “Quiero agradecer a la
Secretaria de Cultura, que
nos permitié estar aqui.
Hoy me toca presidir el
IMA, que funciona dentro
de FAIMA, pero la verdad
es que lo formamos un
grupo de dirigentes y
empresario preocupados, y
ocupados, en hacer que el
sector traccione, que el
sector se relacione y gran
parte de nuestra agenda de
actividades tiene que ver
con eso;

- “IMA tiene muchos
afios, tuvo una pausa, y
hemos logrado ponerlo
nuevamente en funciona-
miento. En estos ultimos
aflos hemos logrado hacer
eventos para visibilizar al
mueble;

- “Tenemos pensado en
volver a hacer el afo que
viene la Semana del
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Proyecto Deseo volvio con una puesta
en escena de alto nivel

Proyecto Deseo volvio a realizarse y lo hizo al mas alto nivel en la Plaza Seca del Palacio Libertad, ex

CCK, con la presencia de un enviado especial de D&F Muebles. “No cabe duda que éste es el mejor

79

Proyecto Deseo que hemos realizado hasta aqui”, dijo César Federici, presidente del Instituto del

Mueble Argentino.

La presentacion oficial se desarrollo el jueves 12 de diciembre. Desde la izquierda, Gustavo Mehring -inte-
grante de IMA-, Mereces Omeiiuka -presidenta de FAIMA-, Fernando Couto -director Ejecutivo de la enti-
dad-, César Federici -presidente de IMA- y Fiorella Robilotta, directora Nacional de Desarrollo Regional

PyME.

Mueble. Hacemos capaci-
taciones mensuales;

- “Desde que tenemos la
gerencia de Pablo

Bercovich y todo su equi-
po hemos reestablecido
muchas cuestiones. Hemos
armado un nuevo progra-

ma y tenemos un newslet-
ter en el que vamos publi-
cando estadisticas;

- “Hemos desarrollado

Hubo una interesante afluencia de publico en la inauguracion del evento.

proyectos de logistica para
transportar los muebles
junto al INTI. Siempre es
un tema importante al
transportar nuestros pro-
ductos;

- “Finalmente, les queria
contar de Proyecto Deseo,
que estamos presentando
hoy. No cabe duda que éste
es el mejor Proyecto Deseo
que hemos realizado hasta
aqui (aplausos). Realmente
un poco me emociona por-
que habiamos hechos tres
ediciones y tuvimos una
pausa;

- “La verdad que lograr
lo que vemos todos hoy, no
solamente los productos,
sino la puesta en escena
con la productora, nos da
una gran satisfaccion;

- “Para cerrar, quiero
hacer hincapié en que
Proyecto Deseo ha enlaza-
do fabricantes con produc-
tos de disefio. Han trabaja-
do seis meses para obtener
un prototipo que se va a
lanzar al mercado. Todo
esto que vemos aca es

el comportamiento.

“Fabricantes decidieron apostar por la innovacion en

un momento complicado”

D&F Muebles dialogé en exclusiva con Pablo Bercovich, coordinador del
Instituto del Mueble Argentino (IMA), sobre el lanzamiento de Proyecto Deseo:

- “Fue un afio de muchisimo trabajo, de una apuesta enorme de las empresas del
sector del mueble, de FAIMA, del IMA. Decidieron no quedarse de brazos cruza-
dos y apostar por la innovacidon en un momento complicado para las PyMEs del
sector del mueble por la caida del mercado interno y demas;

- “Se han desarrollado productos muy innovadores. El disefio tiene ahi un impac-
to, no sélo en lo funcional, en lo morfologico, en lo mas superficial, sino que tam-
bién genera eficiencia de procesos, mejora de costos. Terminaron haciendo sistemas
y mobiliarios muy, muy impactantes.

-Y, por ejemplo, en el caso de Chat-Box capta una tendencia en el consumo y en

- Totalmente. En todos lados lo estamos viendo, es una tendencia internacional
esa nueva tipologia que empieza a aparecer. Son lugares en los que tenemos que
generar cierta privacidad porque los lugares de trabajo, los lugares de esparcimien-
to tienden a ser mds comunes y entonces necesitamos algin refugio en el que no
haya ruidos y se pueda trabajar mas ordenadamente.

nuevo, no existia hace seis
meses;

- “Y através de esta inte-
gracién entre empresas y
estudios hemos logrado
que 22 proyectos estén
aca. Recibimos solicitudes
para realizar el doble,
cuando habiamos pensado
en realizar 10 proyectos.
Terminamos haciendo mas
del doble, habiendo tenido
un proceso de curaduria.
Nada mas. Muchas gra-
cias”.

En nombre de los fabri-
cantes que participaron del
proyecto hablé Gustavo
Mehring, representante de
la empresa homoénima con
sede en Esperanza, Santa
Fe:

- “Me siento orgulloso
de ser parte del IMA y de
Proyecto Deseo. Sin duda
es el camino que tenemos
que tomar todos los empre-
sarios nacionales para
imponernos. Fueron meses
de trabajo con los disefia-
dores y eso le ayuda al
empresario a abrir al cabe-
za, a ver el disefio desde
otra oOptica;

- “Porque uno trabaja el
producto en la empresa y
va intercambiando conoci-
mientos. A veces hay dis-
cusiones con los disefiado-
res por ensambles o espe-
sores. Pero sin duda eso
ayuda muchisimo al creci-
miento empresarial y a la

industria del mueble
argentino;

“Nosotros en el
Congreso de FAIMA pudi-
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Distribuidor of cial

mos visitar a dos empre-
sas. Hoy estuvimos en
Fontenla (la otra fue
Indelama S.A.) y nos reci-
bieron Roberto y su fami-
lia. Ahi se puede ver la
excelencia de los muebles,
que no tienen que envidiar-
le a ningn otro en el
mundo;

- “Gracias al Palacio
Libertad por el espacio y a
Pablo (Bercovich), que nos
ensefi6 a crecer en el IMA.
Y que sea un éxito total
esta presentacion”.

Por ultimo, se expreso la
directora Nacional de
Desarrollo Regional
PyME, Fiorella Robilotta:

- “Es increible lo que
hacen la industria y el sec-
tor productivo cuando se
juntan con el talento argen-
tino. Lo podemos ver en
esta exposiciéon, que me
dej6 impresionada. Me
encantaron todos los pro-
ductos;

- “Siempre el agregado
de valor suma muchisimo
al sector productivo. Asi
que celebro muchisimo
Proyecto Deseo;

- “También aprovecho
esta oportunidad para
comentarles que el Sello
del Buen Disefo tiene su
convocatoria abierta. Se
realiz6 una proérroga y
estara abierta hasta el 31
de marzo. Muchas gra-
cias”.
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Las ventas minoristas de muebles
cayeron 9,4% interanual en noviembre

Las ventas bajaron 9,4% interanual en noviembre en el rubro “Bazar, decoracion, textiles para el

hogar y muebles”. Este segmento tuvo un retroceso del 14,6% en los primeros once meses del 2024

frente al mismo periodo del afio pasado. En el contraste intermensual crecieron 3,4%.

Las ventas minoristas
pymes bajaron 1,7% inte-
ranual en noviembre, a
precios constantes, y acu-
mulan un descenso de
12,2% en los primeros
once meses del afio. En la

comparacion mensual
desestacionalizada, crecie-
ron 3,9%.

Durante noviembre los
comercios informaron que
recibieron incrementos en
los precios por parte de
algunos proveedores y que
para compensar los mis-
mos, implementaron pro-
mociones que lograron
mantener la estabilidad en
diversos rubros. El com-
portamiento  observado
sugiere un cierre de afio
con niveles similares o
superiores a los del afio
anterior.

Asi surge del Indice de
Ventas Minoristas Pymes
de la  Confederacion
Argentina de la Mediana
Empresa (CAME), elabo-
rado en base a un releva-
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Evolucion del indice de ventas minoristas desde diciembre de 2022 a noviembre de 2024.

10,4%) y Bazar, decora-
cion, textiles de hogar (-
9,4%). En cambio, subie-
ron Alimentos y bebidas
(+4,4%) y Calzado vy
Marroquineria (+2,6%).

Bazar, decoracion,

textiles para el hogar y

muebles

Las ventas bajaron 9,4%
interanual, siempre a pre-

al impulso de promocio-
nes, lo que facilité la
obtencion de liquidez. Los
negocios consultados indi-
caron un aumento en la
oferta de productos impor-
tados, lo que ha permitido
ofrecer precios mas com-
petitivos al consumidor.
Sin embargo, el rubro de
muebles se vio particular-
mente afectado, registran-
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Variacion del indice de ventas por rubro. En la comparacion interanual del noviembre el rubro muebles tuvo
una caida del 9,4 por ciento, y una baja acumulada entre enero y noviembre de 2024 del 14,6 por ciento.

miento mensual a 1.300
comercios minoristas del
pais, realizado del 2 al 5 de
diciembre.

En noviembre, cinco de
los siete rubros relevados
registraron declives intera-
nuales en sus ventas. La
mayor retraccion se detec-
t6 en Perfumeria (-15,4%),
seguido por Farmacias (-

cios constantes, y suman
un retroceso del 14,6% en
los primeros once meses
del 2024 frente al mismo
periodo del afio pasado. En
el contraste intermensual
crecieron 3,4%.

En noviembre, las
expectativas generales del
sector mejoraron debido a
la estabilidad de precios y

do niveles de ventas mini-
mos durante el mes.

Alimentos y bebidas

Las ventas subieron
4,4% interanual en
noviembre, a precios cons-
tantes y acumulan una
caida de 14,5% en los pri-
meros once meses del afio
frente al mismo periodo de

2023. En la comparacion
intermensual, se ubicaron
0,1% por encima de octu-
bre.

El sector se mostro satis-
fecho por el comporta-
miento de la demanda en el
anteultimo mes del afio,
aunque manifestd preocu-

2023. En la comparacion
intermensual subieron
3,4%.

Los comercios incre-
mentaron las promociones
y redujeron precios para
dinamizar las ventas, espe-
cialmente en productos de
menor valor. Esto generd
un mayor movimiento en
el mercado. Sin embargo,
las ciudades de frontera no
experimentaron el mismo
impacto. En los comercios
encuestados sefialaron que,
a pesar de las rebajas, los
consumidores optan por
realizar sus compras en
paises vecinos, donde per-
ciben mejores oportunida-
des, especialmente en las
localidades cercanas a
Chile.

Farmacia

Las ventas disminuyeron
10,4%  interanual en
noviembre, a precios cons-
tantes, y llevan una caida
de 22,1% en los primeros
once meses del afio frente
al mismo periodo de 2023.
En la medicion intermen-
sual, crecieron 3,2%.

La reduccion en la
demanda se registro princi-
palmente en productos no
esenciales, como suple-
mentos dietéticos y pro-
ductos de cuidado del

crecimiento del comercio
electrénico, con sus des-
cuentos y promociones fre-
cuentes, desvid parte del
gasto de las tiendas fisicas
hacia plataformas en linea.
Aunque muchas perfume-
rias implementaron estra-
tegias de marketing, como
promociones especiales o
lanzamientos de nuevos
productos, los resultados
fueron limitados.

Ferreteria, materiales
eléctricos y materiales de
la construccion

Las ventas declinaron
2,1% interanual en
noviembre, a precios cons-
tantes y la retraccion hasta
noviembre llega al 13,1%
en contraste con el mismo
periodo de 2023. En la
comparacion intermensual,
aumentaron 2,5%.

En los comercios medi-
dos observaron un leve
enfriamiento en la indus-
tria de la construccion, con
retrasos en proyectos y una
menor inversion en infra-
estructuras, lo que afecto
la demanda de materiales.
Los principales retrasos
provinieron de los proyec-
tos residenciales, lo que
también impacto negativa-
mente en el rubro de ferre-
terias y materiales eléctri-

Medidas tomadas por su comercioen los
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Medidas tomadas por los comercios en los ultimos seis meses.

pacion por los incrementos
en los precios de la carne,
particularmente en la ulti-
ma semana del mes. Este
factor genera inquietud
respecto a una posible dis-
minucién en las ventas
durante las fiestas de fin de
afo. Asimismo, la venta

informal fue sefalada
como un tema relevante,
ya que los comercios

reportaron un aumento
inusual en su actividad.

Calzado y

marroquineria

Las ventas tuvieron una
mejora del 2,6% intera-
nual, y acumulan una caida
de 7,2% hasta noviembre
frente al mismo periodo de

cabello, asi como en trata-
mientos costosos y espe-
cializados, como los medi-
camentos para enfermeda-
des croénicas.

Perfumeria

Las ventas descendieron
15,4% interanual, y hasta
noviembre registran un
retroceso del 28%, en
comparacion al  igual
periodo del 2023. En el
contraste  intermensual,
hubo un alza de 6,8%.

Los consumidores enfo-
caron su compra en pro-
ductos esenciales, dejando
de lado articulos conside-
rados de lujo, como perfu-
mes y productos de belleza
de gama alta. Ademas, el

cos, que no tuvieron un
buen  desempefio en
noviembre.

Textil e indumentaria

Las ventas se redujeron
0,8% interanual en
noviembre, a precios cons-
tantes y acumulan un
incremento de 1,4% en los
primeros once meses del
aflo frente al mismo perio-
do de 2023. En la compa-
racion intermensual,
aumentaron 3%.

Las promociones y reba-
jas en muchos productos
resultaron atractivas, lo
que genero interés, pero a
la hora de concretar la
compra, prevalecio la duda
y el aplazamiento. A pesar
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de esto, en las tiendas son-
deadas mantienen expecta-
tivas positivas para diciem-
bre.

Reclamos, obstaculos y

acomodamientos

La carga impositiva con-
tinud siendo en noviembre
el principal problema para
los comercios. Asi, entre
las principales politicas que
esperarian del gobierno, el
66% se refirid a una baja de
los impuestos (vs. 68,6%
en octubre).

Mas alla de las cuestio-
nes impositivas, sobresalio
el reclamo de medidas que
fortalezcan la demanda
interna con 12,7% de las
respuestas (vs. 11,4% el
mes previo), la simplifica-
cién burocratica con 9,8%,
y la generacion de incenti-
vos para la contratacion de
personal (6,4%).

Al momento de mencio-
nar los obstaculos que
enfrenta la pyme, en
noviembre el 50,6% apunto
a la falta de ventas; 31,3%
ubico a los altos costos de
produccién y logisticos; el
8,3% se refirié a los obsta-
culos para acceder al crédi-
to, y 4,3% a los problemas
de cobranzas, que en algu-
nos rubros como Alimentos
y bebidas fue mas impor-
tante que en otros. Los
resultados se mantuvieron
en niveles similares a los
del mes anterior.

Las condiciones del mer-
cado han llevado a las
pymes a reacomodar su
estructura financiera, redu-
cir costos, explorar nuevos
canales de venta y mejorar
la productividad. El 37,9%
de las empresas consulta-
das incorpord nuevos pro-
ductos y el 25,7% redujo
sus gastos operativos.

En cuanto a la capacidad
para cumplir con el pago de
sueldos en noviembre, el
sector de Textil e indumen-
taria fue el que manifestd
mas dificultades, con un
19,7% de las empresas
indicando problemas,
seguido por el sector
Alimentos y Bebidas,
donde 18,3%  reportd
inconvenientes. En el extre-
mo opuesto, el sector de
Perfumerias fue el que
menos obstaculos tuvo, ya
que solo 7,7% tuvo compli-
caciones. Incide en este
ultimo caso que se trata de
comercios mas pequenos,
atendidos generalmente por
sus dueflos o con menor
cantidad de personal.

Fuente y fotos: CAME.
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Produccion de muebles crecio 6,4% en
noviembre; caida del 10,5% en 2024

En noviembre el sector madera y muebles crecio 6,4% anual a precios constantes, y 6,1% en la com-
paracion mensual desestacionalizada. En el periodo enero-noviembre la actividad cayo 10,5% frente a

iguales meses del ario pasado.

La actividad manufactu-
rera de las pymes descen-
di6 3,7% anual en noviem-
bre y acumula una retrac-
cion de 13,6% en los pri-
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indice de Produccidn Industrial PyME

meros once meses del afio vog LILIML s nonnpna o LT "
i i - s P L T 3 w3 ¥
frente al mismo periodo de i1 L SO B . &G
s 51 T ey
2023. De los 6 sectores ey f Ll BT T il
. 1.1 T P,
relevados, 2 mejoraron su ywin ™ na .,..p.'-l.‘:' 1
actividad en la compara- e F
cion anual y 4 se retrajeron. i b &
L1 e, ML 1100
Bl
Al mismo tiempo, en la
comparaciéon mensual, la i
actividad aumento6 3,9% en
la medicion desestacionali- 45 ABRRIIARAGIRERNEZRE SRR
. 21 % g 3 ] I 3 1 5 ¥
zada. Mientras que el uso 21E2331 $rEERIERITIRIRNEG
de la capacidad instalada eVar LA Indice

volvio a incrementarse de

62,3% en octubre a 63,1%

en noviembre. Evolucion del indice de produccion PyME desde diciembre de 2022 a noviembre de 2024.

Los resultados surgen del
indice de Produccion
Industrial Pyme (IPIP) que
elabora CAME, con una
muestra que alcanzé a 420
industrias pyme a nivel
federal.

Analisis sectorial

En la comparacion anual,
dos de los seis sectores
manufactureros del seg-
mento pyme mostraron
incrementos: “Madera y
muebles”  registré un
aumento del 6,4%, mien-
tras que “Textil e indumen-
taria” crecid un 1,7%.

INDUSTRIA Y CONSTRUCCION

PARA EL MUEBLE:

Clavadoras vy Grapadoras Meumaticas
Clavos, Grapas, Clavillos
Atornilladores Neumaticos ¥y Puntas

PARA LA TAPICERIA:

Grapadoras Meumaticas y Manuales
Grapas. Tachuelas

Mesas Neumaticas

En el acumulado del afio,
todos los sectores mostra-
ron descensos. El sector
con la mayor retraccion fue
“Quimicos y plasticos” (-
17%), seguido por “Papel e
impresiones” (-15,7%) y
“Alimentos y bebidas” (-
15%).

PARA EL EMBALAJE

Clavadoras y Grapadoras Meumaticas
Hojas de Sierra
Clavos, Grapas

PARA LA CONSTRUCCION

Clavadoras Meumaticasy a Gas
Clavos, Grapas
Soldadores de Aire Calientey Cuna
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Alimentos y bebidas

El sector registr6 una
caida de 1,8% anual a pre-
cios constantes en noviem-
bre y una mejora de 3,7%
en la comparaciéon men-
sual. Para los primeros
once meses del aflo acumu-
la una baja de 15% anual.

Las industrias operaron
con 65,6% de su capacidad
instalada en el onceavo mes
del afio, 2,6 puntos por
encima de octubre.

Lineas para
fabricacion
de PALLETS
y CARRETES

Las empresas del sector
percibieron un mayor
movimiento del mercado y
se preparan para un buen
fin de afio, especialmente
las vinculadas a carnes,
panificados y dulces. Aun

Equipos para
" TAPICERIA y Afines
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www.cebe-sa.com.ar

asi, muchas de las consul-
tadas reclamaron que el
precio de la harina sigue
aumentando e impactando
sobre algunos costos de
produccion.

Textiles e indumentaria

La produccion subid
1,7% anual en noviembre
y 1,8% frente a octubre.
Para los primeros once
meses del afio acumula una
caida de 6,4%. Las indus-
trias operaron con 59,6%
de su capacidad instalada,
1,8 puntos por encima de
octubre.

Hay mucha preocupa-
cion entre las empresas del
sector por el ingreso de
textiles importados, que ya
esta impactando. A su vez,
el empresario textil reco-
noce que sus precios estan
por encima de otros paises,
pero advierte que, a pesar
del dolar estable y la infla-
cion baja, los costos no
alcanzan para poder bajar
el precio de la mercaderia.

Continua en Pag.: 6
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Produccion de muebles crecio 6,4% en
noviembre; caida del 10,5% en 2024

De Pag. 5

Maderas y muebles

En noviembre, el sector
crecio 6,4% anual a pre-
cios constantes, y 6,1% en
la comparacién mensual
desestacionalizada. En el
periodo enero-noviembre
la actividad cayo 10,5%
frente a iguales meses del
afio pasado.

Las empresas del sector
percibieron mayor movi-
miento en el mercado,
especialmente en la
demanda vinculada a
recambio de muebles del
hogar y pequefias cons-
trucciones. Hay muy bue-
nas expectativas para
2025. En el sector madere-
ro también se observo
repunte, pero consideran
que el mercado continta
siendo pequefio y mantie-
ne altos niveles de capaci-
dad instalada.

Metal, maquinaria y

equipo, y material de

transporte

El sector tuvo una con-
traccion anual de 6,1% en
noviembre, a precios cons-
tantes y creci6 3,3% en la
comparacion ~ mensual.
Para los primeros once
meses del afio acumula una
caida de 13,8% frente a los
mismos meses de 2023.
Las industrias operaron al
60,9% de su capacidad ins-
talada, 1,6 puntos por enci-
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Variacion del indice de produccion PyME por sectores, tanto interanual (noviembre de 2024 contra noviem-

bre de 2023) como en el acumulado en los primeros once meses de 2024.

ma de octubre.

Las empresas orientadas
al sector agropecuario
estan algo mejor que el
resto, especialmente que
las orientadas a la cons-
truccion.

En las tornerias y en
empresas vinculadas al
mecanizado, la capacidad
instalada se encuentra en
niveles altos. Para el resto,
la actividad esta muy
variable, alternando entre
un mes bueno y otro malo.

Quimicos y plasticos
En noviembre, el sector

experimentd una contrac-
cion del 0,9% anual a pre-
cios constantes, y un
repunte de 7,8% en la
comparacion mensual.

Para los primeros once
meses del afio, la produc-
cion acumula una caida de
17% frente a los mismos
meses de 2023. Durante
este mes, las industrias
operaron con 65% de su
capacidad instalada (vs.
66,3% del mes anterior).

Algunas empresas mani-
festaron problemas para
abastecerse de la materia

prima en rubros como
lubricantes y solventes. En
el sector de plasticos, algu-
nos relevados advirtieron
que estan ingresando cada
vez mas juguetes importa-
dos, perjudicando a la
industria nacional.

anual, algunas empresas
observaron un leve repunte
en los pedidos, aunque
todavia con un mercado
muy deprimido. Como
dato positivo, se destaco
que los insumos del sector
estuvieron bajando en el
mes, permitiendo ofrecer
mejores condiciones de
precios.

Encuesta cualitativa

La medida mas destaca-
da que esperan las indus-
trias pymes continda sien-
do la reduccion de impues-
tos (nacionales y provin-
ciales) y de tasas munici-
pales. Ese reclamo conjun-
to representa el 61,8% de
las respuestas (0,4 puntos
porcentuales por encima
de octubre). El segundo
lugar lo ocupd el estimulo
a la demanda interna con
12,6% de respuestas (un
punto menos que en el mes
previo).

La generacion de incen-
tivos para la contratacion
de personal ocupa el tercer
lugar de las medidas que se
consideran mas efectivas
para las pymes en el corto
plazo, con 9% de las res-
puestas, subiendo 0,2 pun-
tos porcentuales respecto
la ultima medicion.

Asimismo, en noviem-
bre, los obstaculos mas

como las dificultades mas
significativas para el creci-
miento y la estabilidad de
las pymes.

Los niveles de actividad
bajos en los que operan las
pymes obligaron a muchas
a tomar medidas para apa-
ciguar el impacto. Asi, el
32,8% esta diversificando
su produccion, incorporan-
do nuevos productos y la
prestacion de servicios adi-
cionales a su actividad
habitual.

Otra de las medidas mas
tomadas es la reduccion de
gastos operativos, donde
28,3% de las empresas
consultadas manifestd
estar en esa politica, mien-
tras que un 11,7% estan
incrementando las horas
laborales de trabajo de los
empleados, lo que es una
buena sefial porque repre-
senta en mayor movimien-
to de la actividad frente a
octubre. El mes pasado
eran mas las empresas que
reducian horas que las que
las incrementaban. En
noviembre, esa relacion se
invirtio.

Con respecto a la distri-
bucion de empresas indus-
triales pymes que experi-
mentaron dificultades para
pagar salarios durante
noviembre 2024, desglosa-
do por rubro, “Alimentos y
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Principales absticulos que enfrenta Lu industra

Principales obstaculos que enfrentan las industrias.

Papel e impresiones

La actividad se retrajo
22,1% anual a precios
constantes en noviembre,
siendo el sector con mayor
retroceso. Sin embargo, en
términos mensuales, tuvo
un incremento de 1,5%.
Para los primeros once
meses del afo, la actividad
acumula una caida de
15,7% frente a los mismos
meses del afio pasado. Las
fabricas operaron con
66,5% de su capacidad ins-
talada.

A pesar de la caida

identificados  por los
empresarios fueron los
altos costos de produccion
y logistica, que constituye-
ron el 39,2% de las res-
puestas, aunque cayendo
0,7 puntos porcentuales en
el mes.

La falta de ventas ocup6
el segundo puesto entre los
obstaculos que mas pesan,
y representaron el 37,1%
de las respuestas registran-
do 2,3 puntos porcentuales
mas que en la anterior
medicion.  Igualmente,
estos dos factores destacan

bebidas" con un 23,6% de
las respuestas se ubicod en
el primer lugar.

Seguido de este rubro se
ubica "Textil e indumenta-
ria" con el 21,8%, al igual
que "Metal, maquinaria y
equipo, y material de
transporte", que recibid el
mismo porcentaje de res-
puestas.

Fuente ¢
CAME.

imagenes:
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“Surgio una buena idea y apuntamos a
tener una linea de muebles propia”

RVM Servicios Metalurgicos fabrico para Proyecto Deseo 2024 Linea de comedor Essentia, un diserio

de Estudio Arn&Salum, que integran la disefiadora esperancina Elisabet Arn y el arquitecto cordobés

Daniel Salum. D&F Muebles dialogo en exclusiva en Palacio Libertad con Arn y con Matias Zelaya,

asesor Comercial de la empresa.

RVM Servicios
Metalurgicos lleva mas de
30 anos en el sector meta-
lurgico, con soluciones de
calidad para diversas
industrias y estudios de
arquitectura. De destaca
por su precision e innova-
cion.

“RVM Servicios
Metalargicos estd ubicada
en  Cordoba  capital.
Trabajamos para varias
empresas, que tercerizan la
fabricacion de sus mobilia-
rios con nosotros.
Generalmente son corpo-
rativos y nosotros les fabri-
camos las patas. Con Eli
(Arn) hemos trabajado
para exposiciones en dise-
flos de stands y cuando
sali6 Proyecto Deseo nos
propuso realizar en con-
junto una linea de mue-
bles. Y ahi surgio la idea,
que fue de Daniel (Salum)
y Elisabet”, comenzdé
Zelaya.

- Es una linea de come-
dor.

Matias  Zelaya-  Si.
Tomamos el desafio de lle-
varlo a la realidad y quedd
muy bueno. La tapa de la
mesa en el MDF enchapa-
do. El estudio se encargd

Desde la izquierda, dos directivos de RVM Servicios Metaluirgicos, la disefiadora Elisabet Arn
(Arn&Salum) y Matias Zelaya, asesor Comercial de la empresa.

con mesa y seis sillas?
MZ- Esta mesa de 2,10
metros mas las seis sillas
tiene un valor aproximado
de entre $5 millones y $6
millones. Pero la mesa ori-
ginal tiene 2,60 metros de
largo, pero se puede adap-
tar la medida. Estamos
pensando en lanzar una
linea de muebles, todavia
no lo hemos definido con
el estudio. Seria un pro-
ducto de RVM by
Arn&Salum. Podriamos
también lanzar una linea

La propuesta busca innovar en el diseiio y la fabricacion, explorando
las posibilidades de la chapa metdlica para crear formas complejas.

de elegir todos los materia-
les en madera y los colo-
res, y nosotros le agrega-
mos todo lo que es metal,
tanto la estructura de la
mesa, como los soportes y
las patas de las sillas.

- ;/Qué costo aproxima-
do tiene Linea Essentia,

de mobiliario corporativo,
que incluya mesas de reu-
niones porque el disefio da
para lograrlo. Incluso
podriamos hacer mesas
para quinchos. Esto fue el
comienzo y surgié una
buena idea. Ahora hay que
desarrollarla, pero apunta-

mos a tener una linea de
muebles propia. Nos gustd
el mercado. No nos dedi-
camos a esto porque gene-
ralmente fabricamos para
otras empresas.

- No hacen el producto
final.

MZ- Exactamente. No
sabemos trabajar mucho la
madera, pero tenemos la
capacidad instalada y se
podria trabajar en conjun-
to.

- Eso les abriria la posi-
bilidad de tener un local

propio.

MZ- Exactamente. Se
apunta a eso como otra
unidad de negocios en la
empresa, con la ventaja de
ser nosotros mismos los
que fabriquemos los pro-
ductos. Yo creo que es a lo
que se apunta para 2025.

- JPor qué se eligio el
disefio que se termino
materializando en Linea
Essentia?

Elisabet Arn-
Basicamente, la imposi-
cion del uso de madera fue
de parte de Proyecto
Deseo. Yo estoy fascinada

con RVM porque son una
mezcla exacta de lo que me
gusta: entender como hacer
un producto de manera
artesanal, pero al mismo
tiempo tienen mucha tec-
nologia de corte. Estos les
posibilita cortar y plegar
metal de una manera que
otras empresas no pueden.
Y como nosotros hemos
trabajado mucho con
madera maciza en nuestra
historia como disenadores,
fue un desafio jugar con la
chapa y hacer este tipo de
volumenes. Fue lo que mas
nos interesé del proyecto,
porque hay formas que no
se pueden hacer con made-
ra o son muy dificiles de
lograr.

- ¢La mesa tiene sola-
mente las patas de metal?

MZ- La pata y el bastidor
donde se apoya la tapa de
la mesa.

EA- El respaldar y el
asiento de las sillas estan
pensados para hacerse de
multilaminado curvado, de
manera que tienen exacta-
mente el mismo radio. Nos
gusta mucho esta idea de
una geometria muy simple.
Una geometria que se repi-
te, que tiene radios que se
repiten. Viene de los pri-
meros disefos industriales
de la década del 50, donde
habia una estética muy
similar, con la busqueda de
elementos repetitivos. Nos
gusto y se genero una silla-
sillén.

- Decias que el metal les
da ciertas posibilidades
que tal vez no se puedan
lograr con madera. jEn
qué se nota, por ejemplo?

EA- En las sillas. La pata
monolitica, la base, no se
podria hacer en madera.
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Hay geometrias que tiene
este producto que sola-
mente se pueden hacer en
chapa. Como ellos son
metalirgicos queriamos
explorar eso y hacer algo
bello estéticamente. La
madera tiene esa calidez y
emocionalidad que por ahi
la chapa no tiene, pero la
combinacion nos permite
hacer ese juego con textu-
ras suaves, formas suaves.

- Se menciono antes la
posibilidad de lanzar una
linea de muebles RVM by
Arn&Salum. jExiste la
posibilidad?

EA- Estar en lugar con
mucha visibilidad como
Proyecto Deseo es lo que
buscabamos. Ahora tene-
mos que ver como se plan-
tean las cosas. La idea es
trabajar productos exclusi-
vos, no de alta rotacion.
Vamos a ver qué pasa.

Balance anual y

proyecciones

- Mas alla de Proyecto
Deseo, jcomo les ha ido
este ano?

MZ- Nosotros tenemos
presencia en distintos mer-
cados, como la industria
metaltargica. Hace poco
empezamos a dedicarnos
al rubro arquitectura y nos
hemos vinculado con estu-
dios que se dediquen a
hacer productos. Ahi sur-
€16 un producto como éste.
Este afio arrancé medio
flojo en general y por eso
empezamos a buscar dis-
tintos horizontes.

- ¢A qué rama de la
industria metalurgica pro-
veen?

MZ- Mobiliario corpora-
tivo, empresas que fabri-

Continua en Pag: 13
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Diserio e innovacion

Todos los prototipos que mostro Proyecto
Deseo 2024 en el Palacio Libertad

De pag.: 1
cionalidad y la estética que
transforman los espacios.

Vaca Mistica y
Barrionuevo-Schiavi:
Bee, linea de mesa,
banco y sillas de
comedor

Vaca Mistica es una
empresa familiar creada en
2015 para fabricar muebles
de madera maciza y hierro,
con ventas netamente onli-
ne al comienzo.

Desde 2020 abridé su
propio local de venta fisica
en Cordoba capital, al que
sumé objetos de arte y
decoracion.

Este proyecto propone
una linea de mobiliario
sustentable de exportacion
que combina materiales

Producto de La Cardeuse diseiiado por Samsa.

cuero.

La propuesta incluye
una mesa, sillas y un banco
de comedor, todos disefia-

Integrando carpinteria
tradicional y tecnologias
de precision, la coleccion
destaca por su simplicidad

Mesa, sillas y banco de comedor Bee de Vaca Mistica, disefiado por Barrionuevo y Schiavi.

autoctonos, como las
maderas guayubira y zoita,
junto con detalles de

Kit de linea Bee, de Vaca Mistica.

y adaptabilidad, ademas de
su impacto visual y funcio-
nal.

Cada pieza refleja la
identidad argen-
tina, pensada
para atraer un
mercado inter-
nacional  que
valore el disefio
artesanal y res-
ponsable.
Desde Vaca
Mistica dijeron
lo siguiente
sobre Proyecto
Deseo:

- “Es una incur-
sion en el desa-
rrollo de pro-
ductos en aso-

dos con un sistema de
encastres que permite facil
ensamblaje y desarme.

ciacion con profesionales
del disefio. Vaca Mistica
apunta a llevar la esencia
del disefio argentino al
mercado  internacional
mediante la desarmabili-
dad y el uso de materiales
propios;

- “Proyecto Deseo radica
en la creacion de un vincu-
lo profesional y el trabajo
interdisciplinario, con la
incorporaciéon de una
vision comercial y empre-
sarial desde la propia fabri-
ca”.

Agustin Barrionuevo es
disefiador industrial espe-
cializado en mobiliario
(UNC/Escola Massana) y
fund6 En Bruto y
Barrionuevo Estudio,

mioveron@hotmalcom | | wwwiacebook.com/mioveron

mariaQ jose veron
[ arquitecta ]

. £.. @mjoveron :

+ 54 35115654075

mientras que Valeria
Schiavi es arquitecta
(UNC) y disenadora de
interiores (UPC), y titular
de ARTquitectura &
Disefio de Interiores.

Schiavi  dialogd en
exclusiva con  D&F
Muebles:

- “El trabajo se focalizd
en combinar maderas
macizas naturales. Lo inte-
resante es la combinacion
de guayubira y zoita, y se
trabajé también con el
cuero. Y la idea era aportar
desde el disefio esta idea
de lo nacional con las
maderas y los aromas. Y
pensarlo como un produc-
to que se pudiera desarmar,
porque la idea fue pensar
en un producto de exporta-
cion”.

- /Qué dimensiones
tiene la mesa?

- La mesa tiene 1,20
metros por 2,40 metros.
Esta planificada para tener
tres sillas en los laterales y
una silla en cada cabecera,
pero también con la posibi-
lidad de que el banco
reemplace a las tres sillas
en uno de los lados. Y el
banco también se puede
usar de manera individual,
con un almohadon de
cuero desmontable.

- Ademas el cuero se
relaciona con Vaca, nom-
bre de la empresa.

- Si. Ademas “Bee Vaca”
juega con la idea de ser
Vaca (“be Vaca”) y bee
(abeja) por el trabajo en
comunidad, en conjunto de
estos insectos. Se gestod
una sinergia importante

- ¢Coémo resumirias la
experiencia de participar
en Proyecto Deseo?

- Para mi fue muy enri-
quecedor porque la siner-
gia del trabajo en conjunto
fue tan fuerte que siempre
fuimos hacia adelante. Fue
sumamente gratificante.

Vier Abinet y Espina

Corona: Chat Box

Es una capsula disefiada
para ofrecer intimidad e
insonorizacion parcial en
locales gastronomicos, ide-
ales para conversaciones
telefonicas o multimedia-
les.

Su disefio combina tec-
nologia y calidez, desta-
candose por detalles como
aberturas vidriadas y el uso
de mecanizado CNC.

Como componente prin-
cipal se fabricé un panel
tipo CLT de kiri, lo que
convierte a Chat Box en un
producto sostenible.

Vier Abinet S.A. cuenta
con dos generaciones en la
industrias del aserrio. Son
especialistas en la indus-
trializacidén, comercializa-
cion, exportacion e impor-
tacion de maderas de pri-
mera calidad.

Desde la empresa afir-
maron: “A través de
Proyecto Deseo se comen-
70 la fabricacion de un pro-
ducto de disefio propio. Es
un proyecto que marca el
inicio de un concepto inno-
vador con gran potencial
para futuros desarrollos”.

Espina Corona es un
estudio de disefio fundado
en 2015 por Marcelo

Genoud Muebles fue patrocinante y participé de Proyecto Deseo con
Rubik, disefiado por Estudio MSD. Rubik es un concepto de producto
convertible/transformable pensando desde la fabricacion al cliente

final.

entre disefladores y fabri-
cantes, que permitio los
disefios y la combinacion y
la seleccion de los colores.
Y la idea de abejita viajera
pensando en la exporta-
cion.

Orlievsky, con un taller de
fabricacion digital.

El estudio es conocido
por realizar su propia linea
de sillas y mesas que utili-
zan madera como material
principal, con enfoque en
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Chat Box fabricado por Vier Abinet y disefiado por Espina Corona.

sustentabilidad y en el uso
de materiales locales.

Valenziana e Isis

Dematteis: Hogares

dinamicos

En este proyecto la
empresa y el estudio cola-

y sistemas que adapten los
ambientes a las necesida-
des especificas de quienes
los habitan.

Valenziana SRL tiene
mas de 30 afios de expe-
riencia y se especializa en
el disefio de mobiliario con

vieron:

- “Proyecto Deseo fue
una oportunidad para desa-
rrollar nuevas unidades de
productos desde una mira-
da vanguardista. Nos per-
miti6 evidenciar las capa-
cidades productivas como
empresa y garantizar un
estandar de calidad secto-
rial;

- “Se convierte en un
gran facilitador para el tra-
bajo colaborativo, que ha
enriquecido la sinergia
entre empresas y disefiado-

Isis Dematteis es disefia-
dora industrial (UNMdP) y
especialista en disefio
estratégico (UNC). Tiene
20 afios de trayectoria y
combina experiencia
docente y en gestion aca-
démica con trabajo en pro-
yectos de disefio.

Federici y Ebras:

Cocina Vitta

Cocina Vitta encarna la
interseccion de la naturale-
za, la inteligencia y la vida
sostenible. Incluye plantas,
lo organico, las curvas ins-
piradas en la eficiencia

Valenziana SRL tiene mdas de 30 afios de experiencia y se especializa en el diseiio de mobiliario con una
personalidad que combina estética europea y funcionalidad.

boraron en el desarrollo de
un concepto basado en la
idea de mobiliario flexible.
Es para disefiar productos

una personalidad que com-
bina estética europea y
funcionalidad.

Desde la empresa sostu-

Cocina Vitta, producto de Federici y Ebras.

natural.

Es versatil y adaptable.
Desarrollado como un sis-
tema componible, permite
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Hogares dinamicos, fabricado por Valenziana y disefiado por Isis Demattelis.

configurar una modulacion
segun las preferencias
estéticas y funcionales del
usuario.

Incorpora conectividad
en la barra y cuenta con
espacios para separacion
de residuos y vegetacion.

Federici disena y fabrica
mobiliario para cocinas,
vestidores 'y placares.
Como marca impulsa el
buen gusto y la calidad, y
sus propuestas fomentan
un disefilo mas humano,
personal, que contempla la
necesidad de autoexpre-
sion.

Desde Federici sefala-
ron: “Proyecto Deseo per-
miti6 a Federici y a Ebras
colaborar estrechamente.
Se conectaron el disefio
con la fabricacion indus-
trial y se trabajaron valores
compartidos como susten-
tabilidad y trabajo perso-
nalizado alejado de Io
genérico”.

Ebras es un ecosistema
interdisciplinario, dedica-
do al disefio de espacios
identitarios. Entienden el
diseflo como un equilibrio
entre funciéon, forma y
experiencia, por lo que
abordan cada proyecto con

Monroe y Estudio Casa

Cuatro

Marilyn es un sillon
modulable y multifuncio-
nal. Los posabrazos des-
montables permiten la
modularidad del sillén en
mas de dos cuerpos y tam-

dijeron que “los diferen-
ciales que aport6é Proyecto
Deseo fueron vinculacion,
innovacion y visibilidad”.
Romina Llames -disefia-
dora industrial UNC- es la
creadora de Estudio Casa
Cuatro, con sede en la ciu-

Cocina Vitta encarna la interseccion de la naturaleza, la inteligencia y
la vida sostenible. Incluye plantas, lo orgadnico, las curvas inspiradas

en la eficiencia natural.

bién la posibilidad de adi-
cionarle una mesa lateral.
Presenta una cajonera en
la parte inferior como
espacio de guardado, ideal
para ambientes pequefios”.
Estudio Monroe es un

dad cordobesa de Jesus
Maria. Su proposito es
crear espacios con impacto
positivo en las emociones
de las personas.
Cuqui s y Sur Ene
Arquitectura:

Marilyn es un sillon modulable y multifuncional. Los posabrazos desmontables permiten la modularidad del
sillon en mas de dos cuerpos y también la posibilidad de adicionarle una mesa lateral. De Estudio Monroe y
Estudio Casa Cuatro.

un enfoque integral, desde
la fase de disefio hasta su
finalizacion.
Sillén modulable
Marilyn, de Estudio

estudio-taller que disefia y
materializa ideas, con for-
talezas en la madera y el
hierro.

Desde Estudio Monroe

CALMA, espacio
sensorial
CALMA es un dispositi-
vo ludico e interactivo pen-
sado para ofrecer un lugar
Continua en pag.: 11
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donde explorar,
mentar y descubrir.

A través de mobiliario,
objetos y estimulos se
busca crear una burbuja de
desconexion, tranquilidad
y expresion.

Cuquis crea diversion.
Piensa, disefla y fabrica
mobiliario infantil ladico y
versatil para acompanar el
crecimiento de los mas
pequeios.

Sobre Proyecto Deseo,
desde la empresa sefiala-
ron: “Esperamos sea un
antes y un después como
marca, ya que nos permitio
mostrar nuestro producto
de forma masiva. Nuestro
compromiso es hacer lle-
gar la idea al publico,
donde a través de la explo-

experi-

CALMA, espacio sensorial, fabricado por Cuqui s en base al disefio de Sur Ene Arquitectura.

racion puedan interpretar
lo que proponemos”.
Sur Ene Arquitectura es

un estudio multidisciplinar
que encabeza el arquitecto
Leandro Giménez, quien

CALMA es un dispositivo ludico e interactivo pensado para ofrecer un lugar donde explorar, experimentar y

descubrir.

D&F Muebles
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es socio y creador de la
marca Cuqui s.

RVM Servicios

Metalirgicos y

Arn&Salum: Linea de

comedor Essentia

Essentia combina princi-
pios racionalistas y atem-
porales, homenajeando los
disenos de la década del
50.

La propuesta busca inno-
var en el disefio y la fabri-

Sistema modular de Living Tati estd pensado para en un mundo cada
vez mds dindamico y exigente en el que los espacios habitables
requieren muebles versatiles y exigentes.

arquitectura. De destaca
por su precision e innova-
cion.

Desde RVM dijeron
sobre Proyecto Deseo: “La
fabrica experimentd nue-
vas morfologias y estructu-
ras innovadoras. La cola-
boracion con Arn&Salum
permitio6 repensar la forma
de trabajo tradicional del
metal y resulté un desafio
interesante”.

Arn&Salum es un estu-
dio de disefio y arquitectu-
ra especializado en mue-
bles, destacado por su
curiosidad y proactividad.

A través de disefio estra-
tégico generan valor para

maciza de lenga fueguina
para hasta 10 personas. Se
compone de dos patas, dos
medias tapas y cuatro vin-
culos metalicos de anclaje.

MueblesySillones.com
tiene mas de seis décadas
de experiencia. La empre-
sa se caracteriza por su
vision innovadora, com-
prometida con la excelen-
cia y evoluciéon constante
del mercado.

La empresa afirmo:
“Proyecto Deseo ha permi-
tido a la empresa innovar
en disefio y funcionalidad
del producto, pero también
en el proceso productivo y
logistico. Esto ofrece un

-

RVM Servicios Metalirgicos y Arn&Salum realizaron Linea de comedor Essentia, que combina principios
racionalistas y atemporales. Un homenaje a la década del 50.

cacion, explorando las
posibilidades de la chapa
metalica para crear formas
complejas.

La madera se integra no
solo por su estética, sino
también por sus propieda-
des estructurales al garan-
tizar solidez y durabilidad.

Essentia fusiona estética,
funcionalidad y calidad,
aportando versatilidad y
singularidad en los espa-
cios contemporaneos.

RVM Servicios
Metaltrgicos lleva mas de
30 afios en el sector meta-
lurgico, con soluciones de
calidad para diversas
industrias y estudios de

las empresas, con el objeto
de mejorar el entorno y
contribuir a un mundo
mejor.

Sobre Proyecto Deseo
afirmaron: “La colabora-
cién con RVM fue fructife-
ra para lograr soluciones
creativas que ampliaron la
comprension de las propie-
dades del  material.
También permitié desarro-
llar aplicaciones eficien-

£2)

tes”.

Mesa Confluencia, de

MueblesySillones.com

y Polenta

Mesa de 2,50 metros por
1,20 metros en madera

valor diferencial significa-
tivo en el mercado”.
Polenta es un estudio
multidisciplinario que
combina disefio, comuni-
cacion y tecnologia.

Mobiliarios Fontenla y
Estudio Fontenla:
Sillén de living

El producto disefiado
posee formas organicas y
de tendencia actual, ideal
para poder relajarse tras la
exigencia del dia a dia.

La fabrica cumplié 75
aflos y ha mantenido un
compromiso constante con
la excelencia y la innova-
cion.
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Mesa Confluencia, fabricada por MueblesySillones.com en base a un diserio de Polenta.

Respecto de Proyecto
Deseo, afirmaron: “Nos
permitio realizar un disefio
de tendencia actual, repre-
sentado por los 75 afios de
la firma. Fusiona estética

Estudio Fontenla se
especializa en la realiza-
cion de proyectos integra-
les que combinan disefio,
funcionalidad y calidad.

Sillon de living de Mobiliarios Fontenla y Estudio Fontenla, con for-

mas organicas y de tendencia actual.

organica y funcionalidad
sostenible, pensando en la
reduccion de desperdicios
y la colaboracion con el
medio ambiente”.

Hause Mobel y SDI:

Cabina actstica Open

Space

La cabina acustica es
una soluciéon innovadora

disenada para entornos de
oficina en donde se requie-
re privacidad para realizar
llamadas telefonicas o par-
ticipar de conferencias vir-
tuales.
Posee un plano de apoyo
de altura regulable, ilu-
minaciéon led, tomas
eléctricas USB y con-
vencionales. Es desar-
mable y posee ruedas
para facilitar la ubica-
cion en el layout.
Hause Modbel fabrica
equipamiento para
empresas y oficinas, con
30 afios de trayectoria.
Sus muebles aportan
ergonomia y estética.
Desde la empresa sostu-
vieron: “Proyecto Deseo
aportd la posibilidad de
lograr el desarrollo de
un producto con tiem-
pos estipulados y dentro
de un sistema organiza-
do”.
Marcelo Schachner es
disefiador industria de
Esperanza, Santa Fe,
graduado en la
Universidad Nacional de
Cordoba. Se especializa en
mobiliario, combinando
estética, ergonomia y fun-
cionalidad.

Calmy

Cama Calm, de Calm y N-Others, es modular y esta fabricada con hierro, madera y tejido de tapiceria. Fue

diseniada para optimizar en logistica.
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N-Others:

Cama Calm

Cama Calm es
modular y esta
fabricada con hie-
rro, madera y teji-
do de tapiceria.
Fue disenada para
optimizar la logis-
tica y también
para brindar a los
usuarios la como-
didad de recibirla
y ensamblarla de
manera sencilla.

Calm se fundo
en 2019 y es la
marca de colcho-
nes mejor puntua-
da en Argentina.

Se especializa
en productos faci-
les de transportar
y en 2023 se
expandié a Brasil
con Sleep Calm.

Cuenta con cua-
tro tiendas en
Buenos Aires y
mas de 100 emple-
ados.

Desde Calm
sefalaron: “Proyecto nos
proporcioné una valiosa
conexion con actores clave
de la industria y una meto-
dologia de trabajo estruc-
turada”.

N-Others es un estudio
de disefio portefio con
mentalidad flexible, un

Hause Mébel y SDI produjeron Cabina acustica Open Space, disefiada
para entornos de oficina en donde se requiere privacidad para realizar
llamadas telefonicas o participar de conferencias virtuales.

linea plana en formato
RTA (listo para armar) que
ofrece una amplia gama de
muebles para el hogar.
Desde la empresa dije-
ron: “Proyecto Deseo brin-
dé la oportunidad de incre-

sada para un publico joven
que habita  pequeilos
ambientes.

Combina un paleta de
colores disruptiva con fun-
cionalidad versatil.

Muebles Orlandi esta

Placares modulares Lucca, fabricados por Ricchezze e ideados por Ayxa Rodriguez.

fuerte sentido de la estética
y con foco en los negocios.

Ricchezze y Ayxa
Rodriguez: Placares
modulares Lucca
Linea Lucca nace pensa-
da para nuevos segmentos
del mercado, como el sec-
tor inmobiliario y de la
construccion.

Oftrece versatilidad y fle-
xibilidad, = permitiendo
crear armarios desde 60
centimetros de ancho en
adelante, con una altura
maxima de 2,33 metros,
gracias a sus medidas com-
binables.

Jorge Ricchezze S.A. en
una fabrica cafiadense de

mentar la gama de solucio-
nes de mobiliario con una
propuesta novedosa: en lo
operativo se logra sacar
provecho al maximo la
capacidad productiva,
aumentando la eficiencia
operativa”.

Ayxa Rodriguez es una
arquitecta venezolana que
persigue un equilibrio
entre la sensibilidad estéti-
cay el sentido funcional de
los muebles.

Muebles Orlandi y
Concreto Estudio:
Mesa RTA elevable
Esta mesa ratona RTA
elevable busca ampliar la
oferta de la empresa, pen-

ubicada en Elortondo,
Santa Fe, dedicada a fabri-
car muebles listos para
armar.

Su mision es producir
muebles de alta calidad,
combinando disefio, fun-
cionalidad y durabilidad a
precios accesibles.

Desde Orlandi dijeron:
“La participacion dentro
del proyecto y la alianza
con Concreto Diseflo nos
colocé en una posicion
diferente al concebir la
planificacion y el disefio
del mueble”

Concreto Estudio com-
bina diseflo, tecnologia y
creatividad para desarro-

Ilar soluciones unicas.
Continua en pag.: 12
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Mehring y Marcelo
Chiabrando: Silla y
sillon de comedor

Silla y sillén de comedor
presentan un disefio mini-
malista, sin elementos
superfluos.

La eleccion de acabado
en madera y los tonos neu-
tros de tapizado permitiran
que se integre facilmente
en diversas decoraciones
interiores.

Se buscoé un equilibrio
entre estética, confort y

sostenibilidad.
Mehring fue fundada en
1953 por Gerardo

Mehring, quien convirtid
su pequeiio taller en
Esperanza, Santa Fe, en la
primera fabrica de sillas en
serie del pais.

Afirmaron: “Proyecto
Deseo es un complemento
ideal para la estrategia de
la firma. Ofrece un espacio
valioso para la experimen-

La coleccion Andiperla encuentra inspiracion en los paisajes de la Patagonia argentina, fabricada por Gott
sobre un disefio de Misura. Utiliza madera maciza de lenga como material principal, aceite-cera 100% nat-

ural en el acabado superficial y biocueros compostables en el tapizado.

estrategia de cada cliente”.
Frontera Living y

Badino, Videla, Cugno
y Herniandez: Sistema

- L

!
o 3

Mehring y Marcelo Chiabrando produjeron Silla de comedor en un
disefio minimalista. La eleccion de acabado en madera y los tonos
neutros de tapizado permitiran que se integre facilmente en diversas
decoraciones interiores.

tacion, la colaboracion y el
aprendizaje sobre la inte-
gracion de sostenibilidad y
la inclusion del disefio”.
El disefiador Marcelo
Chiabrando dijo que “el
disefio y el desarrollo de
productos, asi como la cre-
aciéon de ambientaciones
coherentes con la imagen
empresarial, son funda-
mentales para fortalecer la

modular de Living

Tatu

Sistema modular de
living Tatd fusiona estética
y funcionalidad, en un
mundo cada vez mas dina-
mico y exigente en el que
los espacios habitables
requieren muebles versati-
les y exigentes.

Tata tiene un disefo
atemporal, ergonoémico y

R -,
C L | !";.!"r:ll‘l
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estético, con forma curvili-
neas y organicas.

Frontera Living S.A. es
una empresa familiar en
constante evolucion, que
siempre busca inno-
var.

Sobre Proyecto Deseo
seflalaron: “La inte-
gracion de disefado-
res enriquecié nues-
tros procesos y nos
permitié desarrollar
productos unicos e
innovadores. Nos per-
mitié fortalecer nues-
tra marca y perfeccio-
narnos, en un mercado
cada vez mas amplio y
competitivo”.

Ivo Videla, Emanuel
Badino, Feliciano
Cugno y Elias
Hernandez formaron
el equipo de cuatro
disefiadores industria-
les.

Genoud Muebles y
Estudio MSD: Rubik
Rubik es un concepto
de producto converti-
ble/transformable
pensando desde la
fabricacion al cliente
final. Es un prisma
rectangular con vértices
redondeados que generan
una continuidad visual
entre sus caras.

Genoud Muebles tiene
mas de 60 afios en el sec-
tor. Crea muebles para
diferentes espacios del
hogar, con fusion entre
precision tecnoldgica de la
manufactura y detalle arte-
sanal sobre la madera
maciza.

Desde Genoud afirma-
ron: “Proyecto Deseo
aporto para la empresa el ir

un poco mas alla de lo que
se hace de manera cotidia-
na, buscando mejoras que
transformen en diferencia-
ciones que fortalezcan a la
empresa’”.

Estudio MSD,
de Mauricio
Santinelli Disefo,
realiza diseno
estratégico, imple-
mentacién y ges-
tion de disefio en
la industria.

Gott y Misura:

Andiperla

La  colecciéon
Andiperla encuen-
tra inspiracion en
los paisajes de la
Patagonia argenti-
na.

Utiliza madera
maciza de lenga
como material
principal, aceite-
cera 100% natural
en el acabado
superficial y bio-
cueros composta-
bles en el tapiza-
do.

Gott fabrica
sillas  boutique
desde 1974, here-
dera de una larga
tradicion de maes-
tros ebanistas. En
la actualidad disefia, pro-
duce y comercializa pro-
ductos de primera calidad.

Desde la empresa afir-
maron: “Proyecto Deseo es
la oportunidad de dar un
salto de calidad en el dise-
flo de los productos y de
lograr una alta visibilidad a
nivel nacional e internacio-
nal”.

Integran
Martin  Dalponte,

Misura DI
Arq.

Juan Pablo Roca y Adrian
Gonzalez Vicente. Fue
fundada por Roca en
Uruguay en 2003.6

Galpon Muebles y

Giampaoli-Parks:

Poltrona Modular

Poltrona Modular esta
disefiada para ofrecer una
experiencia Unica de con-
fort con una configuracion
baja y reclinada.

Su estructura de madera
se complementa con una
malla tejida que combina
firmeza y flexibilidad.

Galpéon Muebles con
mas de 12 afios de expe-
riencia en la industria del
mueble. Se especializa en
productos artesanales,
combinando técnicas de
fabricacion seriada para
optimizar procesos.

Sobre Proyecto Deseo
dijeron: “La experiencia
representd una pausa en la
linealidad de produccion
de mobiliarios meramente
comercial. La poltrona
permitio repensar solucio-
nes desde la linea de pro-
duccién hasta nuevas tipo-
logias de muebles”.

Abigail Giampaoli y
Agustin Parks don disefia-
dores industriales especia-
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Federici y Studio

Petra: Linea Figo

Linea Figo no es un solo
producto, sino una serie de
posibilidades que mutan y
evolucionan con cada per-
sona.

Segundo espacio realiza-
do por Federici, ademas de
Cocina Vitta. Trabaja con
diferentes unidades de
negocio: Plus para grandes
superficies
(Constructoras),
Profesional B2C
(Arquitectos y
Representantes) y Mood
B2B.

Sobre Proyecto Deseo:
“Fortalecié a Federici al
incorporar una linea de
mobiliario que optimiza
procesos productivos y
conecta con nuevos publi-
cos. Su enfoque en la
modularidad y transporte
eficiente potencia la pre-
sencia en e-commerce y
mercados internacionales”.

Studio Petra es un estu-
dio interdisciplinario de
arquitectura y mobiliario.

Michael Thonet y

Ustatic: Mesas Twit

Mesas Twit tiene como
uno de sus rasgos innova-
dores la utilizacion de tex-
tiles tensables para la
materializacion de superfi-

Galpon Muebles y Giampaoli-Parks produjeron Poltrona Modular, dis-
efiada para ofrecer una experiencia vinica de confort con una configu-
racion baja y reclinada. Su estructura de madera se complementa con
una malla tejida que combina firmeza y flexibilidad.

lizados en desarrollar pro-
ductos integrales.

Su trabajo esta estrecha-
mente vinculado al contex-
to sociocultural, conside-
randolo un factor clave
para alcanzar soluciones
innovadoras y socialmente
aceptables.

cies conicas mediante un
sistema de tension.

Desde el centro y desde
el anillo exterior se puede
lograr un mueble contene-
dor abierto en forma de
cuenco, que utiliza piezas
planas y un textil tensado.
Incluye un sistema de
patas W.
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Federici y Studio Petra: Linea Figo, que no es un solo producto, sino
una serie de posibilidades que mutan y evolucionan con cada persona.

Michael Thonet se fund6
en 1979. Fabrica, disena e
importa mobiliario para
interiores y exteriores.

Es representante oficial
en Argentina del estilo que
fundé Michael Thonet en
1861.

Sobre el proyecto afir-
maron:

- “Es una vidriera muy
importante para el sector
que convalida nuestra cul-
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esas Twit, de Michael Thonet y Ustatic, tiene como uno de sus ras-

comprender a los publicos
y sus necesidades”.
Ustatic es un
Laboratorio de Diseflo con
sede en CABA con casi 25
de experiencia fusionando

Arquitectura, Disefio
Industrial y
Comunicacion.

Fotos: D&F Muebles

(Enviado  Especial al

Palacio Libertad, ex CCK).

gos innovadores la utilizacion de textiles tensables para la material-
izacion de superficies conicas mediante un sistema de tension.

tura de disefio y mueble;
“Es un instrumento
indispensable para poten-
ciar la articulacion entre la
industria maderera y el
disefio. Es un puente que
abre puertas a la sensibili-
zacion de la industria para
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“Surgio una buena idea y apuntamos a
tener una linea de muebles propia”

De pag.: 7

can productos para
iluminacion, como
lamparas de dise-
fio. También traba-
jamos para la
industria automo-
triz y para la cons-
truccidén, en el
rubro herreria. Las
constructoras mas
grandes de
Cérdoba trabajan
con nosotros. Este
afno hemos empe-
zado a explorar
otros nichos de
mercado. Hemos
encontrado en
arquitectura  un
nicho no muy
explorado. Y
empezamos ya desde 2023
en Expo EstiloCasa en
Cérdoba junto con estu-
dios de arquitectura y estu-
dios de disefo. Y ahi tuvi-
mos muchas consultas y
nos vinculamos con varios
estudios de Cordoba, de
los mas grandes. También
estuvimos en 2024 en Casa
FOA Coérdoba con tres
estudios de arquitectura.

- /Qué planes tiene la
empresa para el 20257

MZ- La empresa siem-
pre ha apuntado a ser pro-
veedora de otras fabricas y
ellos siempre fueron pro-
veedores de disefo. Esta el
deseo nuestro de generar
un producto propio, y
fabricarlo, y el del estudio
de disefiar un producto y
que se pueda materializar
como propio. Y hasta
poder comercializarlo el
dia de mafana. ;{Como?
No lo sabemos.

EA- Hemos hablado,
pero la verdad es que hay
que trabajarlo. Lo que si
pensamos es en salirnos de
tradicional silla metalica
para gastronomia, donde
hay mucha competencia

(V) 115106 - 4978
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Arn sostuvo respecto de mesa y sillas Essentia: “Fue un desafio jugar con la chapa y hacer este tipo de
volumenes. Fue lo que mds nos intereso del proyecto, porque hay formas que no se pueden hacer con
madera o son muy dificiles de lograr”.

por precio. Surgi6 la posi-
bilidad de hacer un come-
dor. Hay otros productos,
como un banquito que esta
en fabrica y no lo trajimos
porque tiene una estética
no muy relacionada con el
juego de comedor. La idea
es seguir desarrollando
productos. A mi me encan-
ta trabajar con ellos. Ellos
tienen mucha capacidad
técnica.

- ¢Qué balance hace
Estudio Arn&Salum de
haber  participado en
Proyecto Deseo?

EA- Para mi ha sido
super positivo en lo perso-

nal, porque transité un
camino junto a la empresa.
Nos hemos conocido en
este afio. Hemos tenido un
excelente acompafiamien-
to de parte del IMA en los
encuentros, para definir
pautas, conceptos de traba-
jo. Estuvo muy bueno pen-
sando en producir un pro-
ducto propio.

- Lo que se exhibe en la
muestra es parte de la van-
guardia del mueble argen-
tino actual.

MZ- Esto es parte de
algo que puede ser muy
grande. Hay muchas
expectativas de que se pue-

dan llegar a hacer muchas
cosas.

EA- En la empresa estan
convencidos de trabajar en
productos de alto valor
agregado. Ellos tienen esta
cultura, ellos prototipan
muebles para otros fabri-
cantes. Ellos tienen un
gran expertise. Es una
empresa familiar y eso
también genera una cierta
energia interesante.

Fotos: D&F Muebles
(Enviado Especial a Expo
Proyecto Deseo 2024).
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Breves

Sello de Buen Disefio argentino extendio

la inscripcion hasta el 31 de marzo para

su edicion 2025

Sello del Buen Disefio (SBD) argentino prorrogd
hasta el 31 de marzo de 2025 la convocatoria para su
proxima edicion, informaron fuentes de la organiza-
cion.

SBD es una distincion oficial que otorga la Secretaria
de la Pequefia y Mediana Empresa, Emprendedores y
Economia del Conocimiento del Ministerio de
Economia de la Nacién.

El Sello se da a productos de la industria nacional
que se destacan por su innovacion, por su participacion
en la produccion local sustentable, por su posiciona-
miento en el mercado y por su calidad de disefio. Busca
fomentar y potenciar a todas aquellas PyMEs y coope-
rativas argentinas, que mediante la incorporacion de
estrategias de diseflo han demostrado una mejora en
sus procesos industriales y en sus productos a fin de
promover su competitividad. SBD incluye las siguien-
tes categorias: Mobiliario y Equipamiento; Productos
para la Industria y Transporte; Productos para el Hogar,
Oficina y Recreacion; Indumentaria, Calzado y
Accesorios; y Comunicacion Estratégica.

Mas informacién en:
https://sbd.produccion.gob.ar/home-sbd/

Egger gané un premio aleman a la

sostenibilidad por EcoBox

Egger ha recibido el Premio Alemén a la
Sostenibilidad en la categoria de Recursos por su inno-
vador proyecto de construccién EcoBox, galardon que
fue entregado durante el Dia de la Sostenibilidad el 29
de noviembre en Diisseldorf. EcoBox optimiza la cons-
truccion en marco de madera mediante una combina-
cion de OSB, madera aserrada y aislamiento de fibra
de madera blanda.

Esta combinacion permite el uso sostenible de made-
ras de calidad inferior, ofreciendo una alta estabilidad
dimensional y calidad constante, lo que resulta espe-
cialmente beneficioso para la construccion industriali-
zada de madera. En comparacién con la madera maci-
za tradicional, EcoBox reduce el consumo de madera
hasta en un 38% y disminuye el peso de la estructura
final. Fabricada con materiales procedentes de las pro-
pias fabricas de Egger, garantiza disponibilidad y cubre
la demanda de los clientes. Ademas, contribuye a redu-
cir puentes térmicos, mejora el manejo y facilita el
transporte. Con la Aprobacion Técnica Europea (ETA),
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La Asociacion Latinoamericana
de Disenio (ALADI) le otorgo a
D&F Muebles un diploma de
reconocimiento "en mérito a su
valioso aporte para el desarrol-
lo del Diserio en Latinoamérica"
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EcoBox es apta para su uso en viviendas prefabricadas,
construccion modular y estructuras de madera.

Este producto refleja el compromiso de Egger con
soluciones sostenibles, demostrando cémo las combi-
naciones innovadoras de materiales pueden ofrecer
alternativas mas eficientes en el uso de recursos en la
construccion. Fuente: Notifix.

Koelnmesse renueva en Alemania sus

eventos de muebles e interiorismo

Koelnmesse, lider global en organizacion de ferias
comerciales, esta reformando sus eventos de muebles y
disefio de interiores para alinearlos mejor con las
demandas del mercado, inform6 el portal Notifix. A
partir de enero de 2026, imm cologne se centrard
anualmente en el mercado consumidor con un concep-
to mas enfocado y simplificado. Mientras tanto, inte-
rior design days cologne (idd cologne) se lanzara en
octubre de 2025, ofreciendo una plataforma premium
para profesionales del interiorismo como disefiadores,
arquitectos y planificadores de proyectos.

Estos nuevos formatos, desarrollados en colabora-
cion con la industria, buscan abordar las necesidades
cambiantes del mercado. idd cologne presentara mar-
cas exclusivas para interiores residenciales y de hoste-
leria, incluyendo muebles, iluminacion y productos de
diseno, y se celebrara cada dos afios a partir de 2025.
imm cologne se enfocara en las tendencias de consumo
mas demandadas, dirigidas a minoristas internaciona-
les, comercializadores en linea y visitantes del sector.
La feria se celebrara anualmente en enero, en un for-
mato compacto de cuatro dias a partir de 2026. Los
proximos eventos seran idd cologne, del 26 al 29 de
octubre de 2025, e imm cologne, del 20 al 23 de enero
de 2026.

Hexion adquirio en Estados Unidos
a Smartech para impulsar la fabricacion
con IA

Hexion Inc., lider global en adhesivos y soluciones
de materiales de alto rendimiento, ha adquirido
Smartech, una empresa tecnolégica especializada en
soluciones de fabricacion autonoma impulsadas por
inteligencia artificial. Esta adquisicion, la primera de
Hexion en una década, es clave en la estrategia de la
compafia para transformar la fabricacion mediante el
uso de A y aprendizaje automatico para mejorar la efi-
ciencia de la produccion, reducir costos, promover la
sostenibilidad y mejorar la calidad de los productos.
Michael Lefenfeld, Presidente y CEO de Hexion,
coment6: “Este es un momento clave al combinar las
capacidades de IA de Smartech con nuestra experien-
cia en resinas y procesamiento de madera.

Frente a los desafios de costos crecientes y presiones
en la cadena de suministro, esta adquisicion nos colo-
ca a la vanguardia de la fabricacidn inteligente. Juntos,
ayudaremos a los clientes a optimizar la produccion,
reducir desperdicios y mejorar la calidad, impulsando
al mismo tiempo un crecimiento sostenible”. Hanoch
Magid, CEO de Smartech, agregd: “Nuestra asociacion
ampliard el alcance de las tecnologias de IA de
Smartech a nivel global, aportando valor inmediato a
los fabricantes que deben equilibrar el control de cos-
tos, la modernizacién de plantas y la responsabilidad
ambiental. Juntos, lideraremos el camino hacia solu-
ciones impulsadas por IA que redefinan los estandares
industriales y fomenten un sector manufacturero mas
resiliente y sostenible”. Las tecnologias avanzadas de
Smartech, incluido el sistema SmartMDI, optimizan la
aplicacion de resinas en la producciéon de madera
manufacturada, reduciendo costos de materiales, des-
perdicios y emisiones. La integracion de las soluciones
de Smartech con los productos de Hexion refuerza el
liderazgo de Hexion en adhesivos y materiales de cons-
truccion. Esta adquisicion respalda la estrategia de
transformacion continua de Hexion bajo American
Securities, que adquiri6 la compaiiia en 2022, posicio-
nando a Hexion para un crecimiento a largo plazo y
liderazgo en el mercado. No se divulgaron los términos
financieros de la operacién. Smartech continuara ope-

rando de manera independiente, manteniendo su base
de clientes actual. Fuente: Notifix.

Pantone anuncio que Mocha Mousse sera el
Color del Afio 2025

Pantone ha anunciado oficialmente su Color del Afio
2025: Mocha Mousse, un calido y rico tono marrén
descrito como “sofisticacién terrenal”, informo
Notifix. El color esta disefiado para reflejar un estado
de animo global de conexion, seguridad y armonia,
capturando el deseo colectivo de confort y los peque-
flos placeres cotidianos. Leatrice Eiseman, directora
Ejecutiva del Pantone Color Institute, explicoé que
Mocha Mousse simboliza la “indulgencia consciente”.
Describi6 el color como “sofisticado y Iujoso, pero a la
vez simple y clasico”, y aiadié que expande el espec-
tro del marrén, de lo “humilde y arraigado a lo aspira-
cional y lujoso”. Mocha Mousse es un tono versatil y
atemporal que se adapta a una amplia variedad de pale-
tas de colores. Se puede combinar con tonos neutros,
pasteles suaves o incluso colores vibrantes, lo que lo
convierte en una opcion ideal tanto para el disefio de
interiores como para la moda. Su tono calido y refina-
do estd pensado para crear espacios y diseflos que
transmitan intimidad y elegancia. La eleccién de
Mocha Mousse sigue a la seleccion del afio pasado,
Peach Fuzz, un tono suave entre rosa y naranja que
simbolizaba la comunidad y la serenidad. La seleccion
de este afio se percibe como un giro hacia la conexion
con la tierra y el confort, inspirada en el “lujo silencio-
$0” y en una conexion mas profunda con la naturaleza.

Reino Unido: Egger y Wren han

implementado un sistema de gestion

circular de residuos

Egger, fabricante de paneles de madera, y Wren,
fabricante de muebles de cocina, han implementado un
sistema de gestion de residuos en circuito cerrado,
como parte de su compromiso continuo con la sosteni-
bilidad y la reduccion de desechos. Esta colaboracion
innovadora no solo minimiza el impacto ambiental,
sino que también mejora la eficiencia operativa. En el
marco de esta iniciativa circular, Wren recoge restos y
materiales residuales de tableros melaminicos (MFC)
de sus instalaciones de fabricacion en Howden,
Scunthorpe, Barton y Parrot Street. Estos materiales se
devuelven a la planta de produccion de Egger, apoyan-
do un proceso sostenible que beneficia tanto a las
empresas como al medio ambiente.

En linea con su objetivo de reducir los “kilémetros
vacios” y promover un futuro sostenible, Wren carga
los materiales desechados en pallets y los transporta en
camiones hacia Timberpak Washington. Alli, los mate-
riales se descargan, se segregan y se procesan para su
reutilizacion. Este material procesado se integra luego
en la produccion de tableros de Egger en Hexham. Para
maximizar la eficiencia, los camiones de Wren viajan
desde Timberpak Washington a Hexham, donde reco-
gen los tableros terminados para el viaje de regreso,
optimizando el transporte al eliminar cargas vacias.
Este enfoque reduce los costos de disposicion de resi-
duos, minimiza las emisiones de transporte y refuerza
el ciclo de produccion circular. Al reutilizar los restos
y residuos de MFC, Egger reduce significativamente la
dependencia de recursos virgenes, haciendo su proceso
de fabricacién mas ecolédgico. Este sistema de circuito
cerrado ejemplifica los principios de una economia cir-
cular, transformando los residuos en recursos valiosos
y demostrando como las iniciativas colaborativas pue-
den generar beneficios mutuos.

“Esta colaboracion entre Egger y Wren destaca el
enorme potencial de los sistemas de gestion de resi-
duos en circuito cerrado para replantear los residuos
como un material util”, seflaldé un representante. “La
integracion de los residuos de vuelta en el ciclo de pro-
duccion demuestra los beneficios tangibles de los prin-
cipios de la economia circular”. Fuente: Notifix.
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Chat Box y la busqueda de conectarse
con privacidad en bares

D&F Muebles hablo en exclusiva con Sofia Vier Abinet y Marcelo Orlievsky, titular del estudio de dise-

7io Espina Corona. La empresa y el estudio realizaron Chat Box para Proyecto Deseo 2024 y en didalogo

con este medio dieron detalles del proceso de creacion, de los materiales y de las expectativas respecto

del prototipo. “El producto es Chat Box y el concepto surge de esta vordgine de estar en bares y traba-

jar”, dijo Vier Abinet.

- Te pido primero una
presentacion de la empre-
sa.

Sofia Vier Abinet- Soy
Sofia Vier Abinet, de la
empresa Vier Abinet. Es
una empresa maderera y
tenemos una fabrica desde
hace afios. Siempre hemos
hecho revestimientos para
pisos, paredes y techos, y
cada vez hay mas trabajo
en carpinteria. Y Chat Box
es un exponente de esta
rama de carpinteria que
esta creciendo cada vez
mas.

- ;Como surgio la posi-
bilidad de participar en el
proyecto?

SVA- Conocemos a
Pablo (Bercovich) hace
bastante y mi papa, Daniel
Vier, es dirigente de
FAIMA y de CADAMDA
y por eso fuimos invitados
a colaborar. Era muy inte-
resante participar del pro-
yecto para tener un nuevo
producto que incorporara
disefio. Nosotros no habia-
mos generado antes un
producto terminado. El

Marcelo Orlievsky y Sofia Vier
Abinet flanquean Chat Box.

producto es Chat Box y el
concepto surge de esta
voragine de estar en bares
y trabajar. La gente sale de
los bares a la calle para
mantener una conversa-
cion telefonica o una vide-
ollamada.

- Chat Box se ve muy
disruptivo. ;jComo es el
producto? ;Tuvieron limi-
tantes en cuanto a mate-
riales?

Marcelo Orlievsky- Yo

Sofia Vier Abinet, Pablo Bercovich y Marcelo Orlievsky junto al producto.

tengo un estudio en el que
trabajo principalmente con
madera. Conozco a Daniel
hace varios afos. Vier
Abinet se especializa en
madera y los dos estuvi-
mos de acuerdo en que ése
seria el material principal.
Sin embargo, no hubo
limitaciones. Primero,
exploramos la posibilida-
des que habia. Después
exploramos las posibilida-
des que no
habia. Y lle-
gamos a un
concepto de
diseido
nuevo. Si
bien existen
cabinas para
oficinas, no
existen para
bares y para
restaurantes.
Si bien el
concepto de
este producto
es que sea
completa-
mente cerra-
do, Chat Box
apunta a otra
cosa. Apunta
a que no sea totalmente
cerrado, sino que el usua-
rio tenga su espacio de
intimidad y acustizado,
pero no esta pensado para
que alguien se instale y se
quede alli varias horas.
Chat Box tiene 2,10
metros de altura y tiene
acabado en aceite cera.

- La idea es que, estando
en un bar, la persona
pueda aislarse momentd-
neamente y hacer una
videollamada o una llama-
da telefonica.

MO- Exactamente. Eso
responde a una modalidad
de trabajo que existe ahora
de ir a trabajar a los bares.
Muchas oficinas han desa-
parecido.

-/ Qué materiales utili-
zaron?

MO- Desarrollamos un
panel del tipo CLT, que es
un panel de tecnologia. Y
con ese panel, que sabia-
mos que tenia propiedades
acusticas, desarrollamos el
producto. Elegimos made-
ra de kiri, que es sustenta-
ble y tiene caracteristicas
especiales. Es una madera
blanda, muy liviana, que se
planté hace muchos afios
en Argentina con la idea de
exportarla a Japon, donde
es una madera muy tradi-
cional. Es una madera
sofisticada y abundante en
Argentina. Desarrollado el
panel, pasamos al concep-
to. Y llegamos a una idea
arriesgada, pero que abria
un mercado nuevo.

- Se destaca mucho.

MO- Esta pensado para
que haya tres cabinas jun-
tas. Fuimos con la idea de
que sea un producto inte-
gral; éste seria el primer
producto de la empresa.
No solamente que es una
solucion llave en mano,
sino que cumple con otras
necesidades.

- Incluye un puerto USB
para cargar celulares.

MO- Tiene luz, un carga-
dor y una pequefia mesa
para apoyar elementos y
poner la taza de café.

- ¢Tienen idea de qué
costo podria tener si se
fabricara en serie?

SVA- No. Los paneles
son tipo CLT, porque sabe-
mos que el CLT como pro-
ducto tiene un monton de
requerimientos normati-
vos. Y estd la innovacion
de usar kiri para un panel
de este tipo. Fue todo un
trabajo de investigacion en
fabrica para hacer los
tableros y generar un efec-
to, en cuanto aspecto, de
tipo tecnologico. Ese fue el
desafio para la fabrica.

- ¢Coémo fue el proceso
de desarrollo, respecto de
participar en Proyecto

Deseo y llegar a una pues-
ta como ésta?

MO- En realidad, como
era un concepto nuevo
armamos como un equipo,
en el que trabajamos en
conjunto. Yo visité varias
veces la fabrica, ellos
vinieron a visitar mi estu-
dio. Analizamos las posibi-
lidades tecnoldgicas y fue
un ida y vuelta constante.
Para llegar a esta version
final se trabajo en, por lo
menos, veinte opciones.
Dentro del disefio busca-
mos algo que muestre al
producto como algo dife-
rencial, que tiene un valor
en si mismo y funciona
como hito dentro de un
bar. El producto se va a ver
mucho. Se puede persona-
lizar, hay muchisimas
variantes.

- El panel es grueso.

MO- Unos 66 milime-
tros, tres pulgadas cepilla-
das. Las primeras conver-
saciones se dieron en torno
a que no habia ningtn tipo
de limitacion.

- ;Como se te ocurrio la
idea de un Chat Box?

MO- Tuvimos varias eta-
pas. Ellos dan servicios a
cafeterias, como
Starbucks, y fuimos por
ese lado. Este es un estan-
dar de producto que Vier
Abinet esta comoda en
fabricar. Buscando refe-
rencias, no existe este tipo
de producto. No hay. Hay
miles de posibilidades,
éste fue un primer prototi-
po. Lo importante fue ins-
talar un concepto y empe-
zar a trabajar en esa linea.
De aca en adelante esta
todo por desarrollarse.

- ;Como se solucionaria
la alimentacion de energia
para el cargador?

SVA- La idea es que
haya una conexion con las
instalaciones eléctricas del
bar.

MO- Vamos a trabajar
todo con 12 voltios, con
cableado por dentro de la
madera. Este disefio se
pensd globalmente desde
el armado, y la electronica
pasaria por dentro del
tablero.

- Filosoficamente y
desde tu recorrido en el
disenio, Jqué lugar ocupa
Chat Box?

MO- Es un gran experi-
mento. Yo como disefiador
estoy volcado a la experi-
mentacion. Yo veo al dise-
filo como una oportunidad
de encarar algo que tenga
riesgo. Cuando se hace una
mesa tomas un riesgo rela-
tivo, porque las mesas ya
existen. Si el riesgo es alto
la ganancia también puede
ser alta. A mi me gusta eso,
y en ese sentido este pro-
yecto estuvo bueno.

- (Qué reaccion hubo
desde la empresa?

SVA- A mi me gustd
pensarlo en relacion a un
mueble. En este caso el
mueble es este objeto, pero
al mismo tiempo crea un
espacio en si mismo pero
al mismo tiempo mantener
la idea de que es un objeto.
Me parecid una idea inte-
resante para desarrollar.

Fotos: D&F Muebles
(Enviado  Especial a
Palacio Libertad, ex CCK).
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Valenziana lanzo un Centro de Capacitacion
en la localidad santafecina de Uranga

La fabrica de muebles contintia generando acciones que contribuyen a fomentar el bienestar de la

comunidad, ofreciendo esta vez posibilidades de formacion laboral. El centro capacitara en habilidades

técnicas y programas de formacion o actualizacion profesional, para desemperiarse dentro de cada uno

de los sectores o dreas especificas de la compaiiia.

Valenziana, empresa fabricante
de muebles, inauguré un nuevo
Centro de Capacitacion que ayu-
dara a impulsar el crecimiento
economico y social de la region, a
la vez que ofrecer oportunidades
laborales, informaron fuentes de
la compaiiia.

Este centro, ubicado en la loca-
lidad de Uranga, a 20 kilometros
de Rosario, capacitara en habili-
dades técnicas y programas de
formacion o actualizacion profe-
sional, para desempefiarse dentro
de cada uno de los sectores o
areas especificas de la compaiiia.

El modelo que implementara el
centro sera progresivo y ajustara
la oferta formativa a las necesida-
des del sector y de la empresa.

Asimismo, posibilitara la crea-
cion de alianzas, generando un
impacto positivo en la comunidad
y en el mismo sector empresarial.

Cultura empresaria

Rodrigo Diaz, gerente general
y socio de Valenziana, sefiald:

- “Darle vida al Centro de
Capacitacion es una idea que
venimos pensando hace tiempo.
Nuestra cultura se basa en ayudar

T Y
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Es momento
de combinar.

U727 ST9
Gris Arcilla

Uno de los objetivos del Centro de Capacitacion es ofrecer oportu-

nidades laborales.

al otro y a la vez ser sustentables
como empresa;

- “La fabrica esta instalada en
Uranga, un pueblo de 900 habi-

tantes en la provincia de Santa Fe,
donde la mayor parte de la pobla-
cién activa -350 personas- trabaja
con nosotros. Es una gran satis-
faccion poder colaborar en la bus-
queda de una salida laboral para
nuestra gente”.

En esta etapa inicial,
Valenziana pondra el foco en
brindar entrenamiento a la
Unidad de Ventas “Cocinas”, pro-
ducto que competird dentro del
sector, con las marcas premium
que hoy lideran el mercado.

El objetivo sera formar vende-
dores especializados que no solo
conozcan los productos, sino que
ofrezcan soluciones a medida
para los clientes. Posteriormente,
se capacitara al staff, en ventas
corporativas.

Finalmente, Diaz agrego:

- “El centro de capacitacion se
plantea como una organizacion
independiente y sin fines de
lucro, por lo que se consideran
diversas alternativas para su
financiamiento. Una de ellas es
establecer alianzas con otras
empresas, con el fin de compartir
costos y recursos en la capacita-
cion;

- “También se ofrecera a las
empresas la oportunidad de patro-
cinar cursos o eventos a cambio
de publicidad o visibilidad.
Ademas, se cobrara por los cursos
ofrecidos, utilizando esos ingre-
sos para financiar las operaciones
del centro;

- “Otra alternativa sera la bus-
queda de fondos de inversion, a
través de donaciones de entidades
que apoyan la educacion y el
desarrollo profesional. También
se organizaran eventos, semina-
rios y conferencias que generaran
ingresos a través de inscripciones
0 patrocinios”.

Acerca de Valenziana

Valenziana es una empresa de
origen santafecino, con sede cen-
tral en la localidad de Uranga.

Cuenta con mas de 30 afios de
trayectoria en disefio, fabricacion,
comercializacién y distribucion
de mobiliarios para todos los
ambientes del hogar, poniendo

Espacio Pimienta Negra
Silvina Sucar
Espacio DAR - Tucuman

especial atencion en el disefo,
calidad y funcionalidad de los
mismos.

Ademas, cuida los procesos
productivos asi como su impacto
en el medio ambiente, la salud y
seguridad.

Con ese fin, la empresa fue
certificada con Normas ISO 9001
desde el 2008, OHSAS 18001
como asi también ISO 14001 en
gestion ambiental.

Uranga, es una localidad de
1.000 habitantes en el sur de la
provincia de Santa Fe, departa-
mento de Rosario, en la que nacio
y esta inserta la fabrica de mue-
bles. Hoy en el pueblo hay pleno
empleo, siendo Valenziana uno de
los mayores empleadores.

Los tonos neutros son un aliado en el diseno de interiores, ya que pueden combinarse entre si
o con gran variedad de materiales sin competir. La Coleccion Decorativa 24+ ofrece diferentes
alternativas de tonos neutros en unicolores, maderas, textiles y concretos. Todos los disefios
cuentan con el canto combinado en tono, brillo y textura.
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